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ر( )بسط مدل کيزِِ

 مرتضی درخشان1
 دانشجوي کارشناسي ارشد اقتصاد دانشگاه امام صادق)ع(

 محمدحسین متقی زاده2
دانشجوي کارشناسي ارشد اقتصاد دانشگاه امام صادق)ع(

چكيده
ه��دف این مقاله ارائه یک مدل مفهومی3 مناس��ب برای ش��ناخت نیروه��ای مؤثر در 
تصمیمات اقتصادی انس��ان می   باشد، این مقاله نشان خواهد داد، که شناخت نیروهایی 
که در تصمیم س��ازی انس��ان نقش دارند بر پایه ی مطالعات میان رش��ته ای خواهد بود. 
ب��ه همین منظور در این مقاله چهار نیروی اقتص��ادی، اجتماعی، روانی و مذهبی ابتدا 
معرفی شده و سپس وزن هر کدام از این نیروها را بررسی می کنیم و با بررسی روابط 
علی و معلولی بین آنها برآیند این نیروها را تحلیل نماییم. ابتدا با اس��تفاده از رویکرد 
نئوکلاس��یکی ارتدکس، که از نظریة کیزِِر4 اقتباس ش��ده سه نیرو را تحلیل نموده و با 
استفاده از تعلیمات اسلامی بخش چهارم را برای رفع نواقص آن نظریه تحلیل و بررسی 
می نماییم. در نهایت نتیجة این تلاش، ارائه یک مدل مفهومی کامل هم در سطح خرد و 
هم در سطح کلان می باشد که می  تواند تصمیمات انسان ها را در حوزة اقتصاد هر چه 
دقیق تر و به واقعیت نزدیکتر پیش بینی کند و از آن می توان برای سیاس��ت گذاری ها و 

برنامه ریزی های اقتصادی استفاده نمود.
واژه هـای کليـدی: مطالع��ات میان رش��ته ای، مدل مفهوم��ی، علوم اجتماع��ی، اقتصاد، 

جامعه شناسی، روان شناسی، علوم دینی.
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مقدمه
از بین نیازهای آدمی، نیاز مادی و تأمین آن، بیش از هر چیز دیگری انس��ان را به خود مش��غول 
کرده اس��ت. نیاز مادی، خود، فراهم آورنده بستری مناسب برای رشد انسان است. اهداف مهم 
اقتصادی، همواره جلوه ای از ش��رایط زندگی واقعی اس��ت و تلاش برای دست یابی به زندگی 
واقعی، می تواند به بهبود شرایط اقتصادی بیانجامد. به دیگر سخن، تفسیر و تبیینی که از شرایط 
واقعی زندگی انسان صورت می گیرد، هر چه دقیق تر، عملی تر و حقیقی تر باشد، بهتر می  تواند 
در تصمیم گیری انس��ان به او کمک کند و در نتیجه، در بهبود ش��رایط اقتصادی فرد، که با آن 

تصمیمات تحقق می یابند، تأثیر مثبت می گذارد. 
در دهه های اخیر، قلمروهای آموزش��ی و پژوهشی در حوزه علوم انسانی، به ویژه مطالعات 
بین رش��ته ای1 از رشد و گسترش قابل ملاحظه ای برخوردار شده است؛ به گونه ای که امروزه در 
تمامی دانشگاه های دنیا اولویت تحقیقات بر پایه پژوهش های بین رشته ای است. از جمله دلایلی 
که این توجه را موجب گردیده اس��ت، س��رعت پیشرفت علم در قرن بیستم و به  تبع آن ظهور 

گرایش های تخصصی بسیار است. )هریس، 2003(2
از طرف دیگر مواجه شدن پژوهشگران و محققان با زمینه های تخصصی متنوع و فراوان و 
فقدان دیدگاه جامع در بین پژوهش��گران به علت تخصص گرایی ، این مسئله را روشن ساخت 
که گرچه نگاه تخصصی3 به زمینه های مطالعات، موجبات پیشرفت سریع در حوزه های مختلف 
فراهم آورده است، ولی عدم ارتباط منطقی بین این زمینه های تخصصی در بعضی از حوزه های 

علم مشکلات اساسی را موجب شده است.
در بیان اهمیت مطالعات میان رشته ای می توان گفت چون زبان و ادبیات علوم باهم متفاوت 
است � و هر چه از فضای بین رشته ای دورتر باشد این تفاوت بیشتر است � درنتیجه امکان بروز 
خطرات و مش��کلاتی در اس��تفاده ی علوم از یکدیگر وجود خواهد داشت. )پورعزت، 1387( 
در این میان یکی از دو خطر زیر ممکن اس��ت به وجود آید: گاه تفاوت ها در علوم به اندازه ای 
است که تفاهم در گفتگو را مختل می کند و ارتباط میان دو علم برقرار نمی شود، و گاه با اینکه 
تفاوت های مهمی در میان اس��ت، تفاوت ها به اندازه ای نامحس��وس است که موجب این سوء 
برداشت می شود که داده های علمی برای علم دیگر به خوبی فهم پذیر است. چنین برداشتی در 

1. Interdisciplinary studies
2. Jill L. Caviglia-Harris,(2003)
3. Look professional
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نهایت، به نوعی فهم معیوب و نا معتبر منجر می ش��ود. خطر دوم به مراتب خطرناک تر از خطر 
اول است، زیرا در فرایند ارتباط، نوعی جهل مرکب است که ازجهل بسیط خطر آفرین تر است. 
)احمد پاکتچی، 1388( در مقاله ی باراکن1 )2006( نیز این خطر از زوایای دیگری مورد ارزیابی 

قرار گرفته است که در جای خود مورد توجه است.
در ثانی در جامعه ی ما، که جامعه ای اسلامی است و فرهنگ اسلام در آن بصورت نهادینه در 
تمام سازمان ها و حتی در ذهن تک تک افراد قرار گرفته است باعث می شود نیاز ما به این مطالعات 
بیش از پیش در نظر گرفته شود. در واقع تمام صاحب نظران معتقدند علوم اجتماعی که پایه و اساس 
یک جامعه و فرهنگ آن را تش��کیل می دهد و متأثر از روابط اجتماعی می باشد، در جامعه ما باید 
به طور کامل منطبق با اسلام و فرهنگ اسلامی باشد. در نظر بسیاری از صاحب نظران علم دینی جزء 
مهم ترین علوم بین رشته ای در کشور ما می باشد که بنیان و شالودة2 نظام اسلامی را می سازند. در واقع 

بیشترین نکته ای که ضرورت تحقیقات بین رشته ای را نشان می دهد همین نکته می باشد.
اما آنچه باید بدان توجه داش��ت، این اس��ت که در زندگی واقعی، مشاهده و توضیح رفتار 
واقعی مردم، نیازمند ابزار است. برای دست یابی به یک ابزار نظری، باید بیاندیشیم و شیوه های 
گوناگ��ون تولی��د فکر را به کار گیریم و هر چیزی که ما را ب��ه حرکت وا می دارد و تصمیمات 
انس��انی را می سازد، به دقت بررسی کنیم. همچنین برای فراهم آوردن چنین ابزاری، راهی جز 
این نداریم  که به بازشناسی فرآیندهای پژوهشی بپردازیم و با رویکردی نو، هر موضوعی را که 
تا کنون مورد تحقیق قرار گرفته است، بهتر و دقیق تر از پیش، بشناسیم. )کیزِِر 2007(3 هدف از 
این مقاله، به دست آوردن یک رابطه علی و معلولی بین موضوعاتی است که تا کنون در مسیر 
علوم، جدا از یکدیگر شناخته می  شده اند. برای رسیدن به این هدف ما باید ابتدا جوهره4 و ذات 
هرکدام از این علوم را به خوبی شناخته و سپس ویژگی های هرکدام را با تعریف مدلی از روابط 
بین آنها تببین نماییم. یافتن این س��اختار نظری و ارائه یک الگوی مفهومی می تواند در رسیدن 
انسان به شناخت دقیق تر از محیط اطراف کمک نماید و تصمیمات او را بهینه تر نماید. البته این 
مطلب در گرو مشاهده و شناسایی اضداد هر موضوع است؛ یعنی هر آنچه در عمل، نقطه مقابل 
موضوع اصلی قرار می گیرد و »غیر از آن« شمرده می  شود باید در این مطالعات مورد بررسی قرار 
گیرد.)به قول حکم: »تعُرَف الأش��یاءُ بأضدادها«(. حقیقت این است که یافتن روابط بین علومی 

1. Bracken(née Bull) and E A Oughton,(2006)
2. infrastructure
3. Piet Keizer 2007
4. substance
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که تا کنون جدا فرض می شده اند، می تواند ما را به دیدگاهی جامع تر مجهز کند و بدین ترتیب، 
آثار و فواید بسیاری را در مشاهده و توضیح وقایع زندگی، به ارمغان آورد و ما را در پیش بینی 
آنها، تواناتر از پیش س��ازد. ناگفته پیدا است که چنین دستاوردی، چه ثمراتی در زندگی واقعی 
اقتصادی و اجتماعی افراد دارد؛ زیرا آنچه وضعیت اقتصادی هر فرد را رقم می  زند، تصمیمات 
او و میزان بهینه بودنِ آنها است. در واقع نگاه چند بعدی و میان رشته ای به موضوعات می تواند 
تعریف و تبیین دقیق تری از پدیده های1 اطراف ارائه دهد و در همه علوم ما را به نگاهی دقیق تر 
و واقعی تر به محیط وا دارد که در تصمیم گیری بهینه برای انس��ان بسیار کمک می کند. این نوع 
تحلیل در مقالاتی چون کرسو)2007(2 و واترز)2008(3 و همچنین هارش)1983(4 نیز بیان شده 
است که با مدل مطلوب ما فاصله زیادی دارد، اما در مقاله کیزِِر)2007( الگویی ارائه شد که در 
مقال��ه حاضر قصد داریم با تکمیل آن و رفع نواقص عم��ده، یک مدل کامل تری را ارائه دهیم. 
بنابراین در این مقاله ما یک مدل مفهومی جامع با توجه به روابط انسانی برای شناخت و پیش 

بینی تصمیمات اقتصادی انسان ارائه می دهیم. 

1. مبانی نظری
ر 1-1. تفسير مدل کيزِِ

مدل کیزرِِ مدل مناس��بی در شناخت و چگونگی ارتباط بین نیروهای مؤثر در تصمیم گیری های 
اقتصادی انس��ان در حوزه های مختلف علوم اجتماعی همچون جامعه شناس��ی، انسان شناس��ی، 
روان شناس��ی و اقتصاد است. در این قسمت لازم است در ابتدا توضیح مختصری از مدل ایشان 
ارائه دهیم تا همان طور که بیان ش��د در ادامه با دخیل کردن مبانی، تعاریف و تعالیم اس��لامی و 
همچنین با باز تعریف مفاهیم اولیه  مانند: انسان، جامعه، علم و ... و اضافه کردن نواقصی که در 
مدل وی به نظر می رسد این مدل را بسط داده و تکمیل نماییم تا بتوانیم مدل کامل تری ارائه دهیم.

کیزرِِ در مقاله ی خود ابتدا انگیزه هایی که انسان ها را به حرکت و اتخاذ تصمیم وا می دارد را در سه 
حوزه اقتصادی، اجتماعی و روانی بررسی می کند و با تلفیق این سه نیرو، پارادایمی را خلق می کند 
که آن را پایه ای برای تحلیل های میان رشته ای در حوزه اقتصاد قرار می دهد و سپس وی با استفاده 
از آن پاردایم تصمیمات اقتصادی انسان ها را بررسی می نماید. وی برای شناخت عوامل مختلف در 

1. phenomena
2. Creso M. S, 8 June 2007
3. Elisa K. Watters,(2008)
4. Barbara Hursh Paul Haas Michael Moore,(1983)
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تصمیم گیری های اقتصادی انسان رابطه ی یک انسان را با طبیعت و منابع کمیاب بررسی کرده و سود 
و لذت آن را با کسب بیشترین منبع و استفاده بهینه از آن ماکزیمم می کند. سپس ارتباط درون هر 
شخص با خودش را در حالی که تفاوت بین تصمیم گیری خود حقیقی و خود واقعی را مینیمم کرده 
را، در جهانی به نام جهان روانی تحلیل می نماید. در ادامه وی رابطه یک انسان را بین انسان های دیگر 
و یا گروه های مختلف انسانی را در جهان اجتماعی تحلیل کرده و در این جهان لذت شخصی یا 
گروهی را ماکزیمم می نماید. پس از معرفی این سه جهان و چگونگی تأثیرگذاری آنها بر تصمیمات 
اقتصادی انسان، کیزرِِ این سه جهان را ترکیب نموده و چگونگی تأثیرگذاری آنها بر یکدیگر را با 
استفاده از پارادایم خود تحلیل می کند و به این نتیجه می رسد که تصمیمات اقتصادی انسان چیزی 

است که از این جهانِ میان رشته ای استخراج می شود. 
در نهای��ت کیزِِر بیان می کند که با اس��تفاده از این مدل می ت��وان در جهان واقعی و اقتصاد 
کاربردی تصمیمات اقتصادی انسان را پیش بینی و با توجه به آن سیاست گذاری نمود)البته وی 

در مدل خود جنبه ی کاربردی ارائه نمی دهد بلکه در مورد امکان آن صحبت می کند(.
1-2. تاریخچه  تئوری های علوم اجتماعی

با تفکر درباره حواس پنج گانه و با بررس��ی نیروهایی که از درون، ما را به حرکت وا می دارند 
و بر تصمیم گیری ما اثر می  گذارند، در می یابیم که برای معرفی جهانی که در صدد مش��اهده و 
شناسایی آن هستیم، باید یک چارچوب مفهومی)الگوی مفهومی( بسازیم تا بتوانیم آن را دقیق تر 
معرفی کنیم. در علوم مختلف اجتماعی، چارچوب ها واقعاً گسترده است؛ به ویژه در پژوهش های 
راهبردی)اس��تراتژیک( اقتصاد، که طرفداران بسیاری در جهان داشته است. در اقتصاد، به منظور 
رشد و توسعه، به وسیله درون گرایی1، حرکت بدین سو آغاز شد که کمیابی ها به حد اقل رسانده 
شوند. امروزه، بیش تر تحلیل های رایج اقتصادی، مبتنی بر همین دیدگاه اند و همچنین، درصدد 
هستند که این نیروی اقتصادی)نیروی درونی2( را از دیگر نیروهای اقتصادی، مجزا کنند. )منظور 
از نیروهای اقتصادی، نیروهایی هستند که رفتار اقتصادی و تصمیمات اقتصادی افراد را سامان 

می دهند و در یک جهت خاص هدایت می کنند(
در جامعه شناسی نیز دانشمندانی بودند که کم و بیش، استراتژی یکسانی را دنبال می کردند. در 
روان شناسی نیز دانشمندان به دنبال پیدا کردن نیرویی بودند که در فعالیت های انسانی بسیار مؤثر 
است و با پیش فرض هایی نیرویی را یافته و طبق آن مردم را در جهتی خاص راهنمایی می کردند. 

1. introspection
2. Internal force
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از مهم ترین دلایل عدم ثبات در استراتژی دانشمندان علوم اجتماعی این است که، در این علوم، 
حل کردن مس��ائل بسیار ضروری و فوری اس��ت. هنگامی که نیازمند دانشی باشیم که برای حل 
مسائل کاربردی، مفید باشد، فرصت ما کم تر از آن خواهد بود که بتوانیم نظریه های مطرح شده را 
بر اساس استاندارد های علمی، بررسی کنیم و به نتیجه ای دقیق و قابل اطمینان دست یابیم. بدیهی 
است که هر نظریه یا فرضیه ای هم که در نتیجه چنین تحقیقاتی عرضه شود، متأثر از این پیش فرضِ 
نادرست)یگانه پنداشتن عامل مؤثر بر فرآیند تصمیم سازی( خواهد بود؛ زیرا ثمره آن، سادگیِ بیش از 
حد نظریه در مقایسه با جهان واقع است و این، باعث ایجاد فاصله بسیار از حالت بهینه می شود. این 
رویکرد که نظریه  های اقتصادی را تنها با استناد به یک نیرو، شناسایی و عرضه می  کند، »طبیعت گراییِ 
اقتصادی1« نامیده می شود. با به کارگیریِ نظریات مبتنی بر این رویکرد، مشاهدات و توصیفات ما از 
جهان واقع نیز مبتنی بر همین رویکرد اقتصادی، سامان گرفته و از این رو، بسیار محدود گشته است.
در این مقاله، می خواهیم نش��ان دهیم که عامل مؤثر بر فرآیند تصمیم سازی، محدود به یک 
نیرو نیست؛ بلکه چهار نیروی ابتدایی وجود دارند که انسان را تحریک می کنند و تصمیمات او 
را می س��ازند. برای رسیدن به نظریه ها و تئوری های واقعی تر، باید دست از یگانه انگاری نیروها 
بر داریم و بتوانیم وجود ترکیبی از نیروها را فرض بگیریم. این کار، نیازمند ابزاری اس��ت برای 
»مشاهده« و »تفسیر«، که در حقیقت بتواند همه این نیروها را در تصمیم سازی انسان دخیل کند 
و برآیند آنها را بررس��ی کند. این ابزار، در نتیجه عملکرد هم زمانِ چهار نیرو خواهد بود و یک 
ابزار قدرتمند برای مشاهده و توضیح جهان انسانی خواهیم داشت. نیروهای یادشده، عبارت اند 
از چهار نیروی ابتدایی انسان، یعنی: نیروی اقتصادی، نیروی اجتماعی، نیروی روانی، و نیروی 
مذهبی. )نوع رابطه انسان با مبدأ هستی( در بخش های بعدی، نشان خواهیم داد که چرا این چهار 

نیرو را انتخاب کرده ایم و توضیح می دهیم که منظور از هر کدام، دقیقاً چیست.
1-3. روش شناسی تحقيق

هدف علم2، عبارت اس��ت از: تعریف، مشاهده3، کشف و تفسیر4 روابط بین اشیا. بنابراین، علم، 
مجموعه ای است از معارف5، که به توصیف چگونگی هستی ها می پردازد. به دیگر سخن، علم، 
شناخت واقعیت ها است و موضوع مقالة ما نیز واقعیت های تجربی)عملی( است. کیزِِر در مقاله 

1. Economic naturalism
2. Science
3. observing
4. explaining
5. education
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خود می نویسد: »هر موضوعی، جوهره ای خاص دارد و افزون بر آن، یک دسته  ویژگی دارد که 
می توان آنها را مشاهده کرد. اما قبل از مشاهده ویژگی های یک موضوع، باید ذات و جوهره آن 
را تعریف کنیم. برای مثال، در زیست شناس��ی، نخست تعریفی از فلان حیوان ارائه می کنیم و یا 
در حقوق، یک »انسان بیکار« و یا »مجرم« را ابتدا معرفی می کنیم؛ سپس به مشاهده آن حیوان یا 
انسان می پردازیم و رفتار وی را تحلیل می کنیم. برای این که بتوانیم عملکرد بخش کاربردی جهان 
را بررسی کنیم، باید بین موضوعات مختلف، تمایز قائل شویم؛ مانند انسانیت، حیوانیت، گیاهان 
و منابع طبیعی. در مرحله بعد، اگر بخواهیم »چراییِ رفتار« هر موضوعی را بررسی کنیم، نخست 
باید روابط بین موضوعات مهم را وا کاویم و در این راستا، در یابیم که جوهره های موضوعات 
مورد نظر و مرتبط، چه روابطی با یکدیگر دارند.« برای مثال، برخی از اتم ها در برخورد با هم و 
با شرایط خاصی، ملکول را تشکیل می دهند؛ ولی دو اتم دیگر هنگام برخورد به یکدیگر، از هم 
دور می شوند و شاید موجب انفجار نیز بشوند. اگر یک انسان حیوانی را ببیند، گاهی فرار می کند؛ 
و اگر مردی زنی را در شرایط خاص ببیند، گاهی به پیوند آن دو می  انجامد. هر کدام از این موارد، 
دلایل خاصی دارد و در بین همه این جوهره ها، روابط علی و معلولی وجود دارد؛ یعنی نیروهایی 
بین جوهره های خاص وجود دارد که اش��یا را به حرکت وا می دارد و ممکن اس��ت گاهی باعث 
تحولی در درون فرد شود که در نتیجه آن، حرکاتی در عمل و رفتار وی، دیده شود. پس در واقع، 
نیروهایی در این میان وجود دارد که باعث ایجاد تصمیم گیری توس��ط موضوعات مورد مطالعه 
می شود. بنابراین، شناسایی علت و چراییِ هر یک از تصمیماتی که در بین موضوعات مختلف رخ 
می  نماید، به روابط بین این موضوعات بر می  گردد که باید بررسی شوند. طبق این روش شناسی، 
در این مقاله ابتدا به بررسی جوهرة روابط انسانی می پردازیم و پس از آن روابط بین آنها را بررسی 

کرده و سپس مدلی مفهومی، از روابط علی و معلولی تهیه می نماییم.

2. عوامل مؤثر در تصميمات انسان، هسته مرکزي مطالعات بين رشته اي
2-1. روابط چهارگانه انسان

ش��ناخت نیروهایی که موجب حرکت ها و تصمیم گیری های انسان می شود، بخشی از وظایف 
علوم اجتماعی اس��ت و اگر بخواهیم بدان پی ببریم، باید بین انس��ان ها و دیگر اشیا، تمایز قائل 
شویم. در این تمایز، می توان چهار نوع رابطه را شناسایی کرد: 1. رابطه انسان با طبیعت؛ 2. رابطه 

انسان با جامعه؛ 3. رابطه انسان با خودش؛ 4. رابطه بین انسان با خالق خود. 

Archive of SID

www.SID.ir

www.SID.ir


96
دوره دوم
شماره 3
تابستان 1389

فصلنامه علمی � پژوهشی مطالعات میان رشته ای

فصلنامه علمی � پژوهشی
دوره سوم /  شماره  3 /  تابستان یکهزار و سیصدو هشتاد ونهدوره سوم /  شماره  3 /  تابستان یکهزار و سیصدو هشتاد ونه

روش��ن اس��ت که نوع اول از این روابط چهارگانه، شامل روابط »اقتصادی« است. نوع دوم، 
روابط »اجتماعی« را مطرح می  کند، و در س��ومی نیز روابط »روانی« انسان بررسی می  شود. نوع 

چهارم نیز در واقع، بیانگر عامل »مذهب و رابطه انسان با مبدأ هستی« است.
رواب��ط چهارگانه مطرح در علوم اجتماع��ی، در واقع، تعاملات بین جوهره های مختلف را 
نمایش می دهد. همان طور که ذکر شد، این روابط و ویژگی های آنها، به نیروهای »تصمیم ساز1« 
وابس��ته اند. اگر ما بتوانیم درست و دقیق، تشریح کنیم که این چهار عامل در زندگی انسان، چه 
رابط��ه ای ب��ا یکدیگر دارند، و جهت و ش��دت هر کدام را نیز بررس��ی نماییم، آن گاه خواهیم 
توانس��ت برُداری واقعی از نیروهای اولیه تصمیم س��از تهیه کنیم که جهت و شدت تصمیمات 
انسان را در عمل توضیح دهد، رفتار های انسانی را توجیه نماید و حتی نتایج را نیز پیش بینی کند.
اقتصاد، رابطه میان انسان ها و منابع طبیعی آنها را بررسی می کند. با درون گرایی در اقتصاد، � یعنی 
با مطالعه ای که از درون آدمی آغاز ش��ده و دیدگاه او را نیز لحاظ کرده باشد � در می یابیم که به طور 
کلی یک انسان می خواهد از منابع طبیعیِ اطراف خویش، هر منفعتی را که »می تواند« و »ممکن است«، 
به دست آورد. رفتار منابع طبیعی در قبال یکدیگر و نسبت به انسان ها، در قالب تابع تولید بیان می شود.

جامعه شناسی، که وظیفه اش شناخت روابط بین انسان ها است، با درون گرایی، کشف کرده است که 
این روابط انسان ها به گونه ای رقم می  خورَد که تا حد ممکن، شرایط حاکم بر اجتماع را پایدار نگه دارند. 

اما این روابط در روان شناسی، به ندرت وجود دارد. تحلیل های روانی، رشته ای محبوب برای 
حل مشکلات روانی بوده و هست؛ اما در جریان اصلی توسعه روان شناسی، تحلیل های عقلانی 

از روان � که باید تابعی از مبنای تئوریک در علوم اجتماعی باشد � ، توسعه داده نشده است.
مذهب، که رابطه انسان با مبدأ هستی را بیان می کند. با درون گرایی در نوع چهارم از روابط 
انس��ان در می یابیم که رابطه انسان با مبدأ هستی شاخص های مبنایی و فلسفی دارد و متکی بر 
مبانی فلس��فی است و همچنین مس��ائل علوم اجتماعی، ارتباط ریشه ای و تنگاتنگی با مبانی و 

مفاهیم اساسی جهان بینی ها و ایدئولوژی ها دارند.
2-1-1. نسبت روابط چهارگانه انسان، کليد مطالعات بين رشته اي

هنگامی که می خواهیم جنبه های اجتماعی و روانی را بررسی کنیم و این تحلیل ها را به صورت 
جزیی، در قالب اقتصاد انجام دهیم، فرآیندهای اجتماعی و روانی، در رفتار انسان در طول یک خط 
تأثیر می گذارند. در بیان کیزرِِ سه انگیزه اول به این صورت توصیف می شوند: انگیزه های اجتماعی، 

1. Decision maker
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بر ترجیهات و انتخاب های روزمره افراد نیز تأثیر می گذارند. به طور مثال اگر عضو گروهی خاص 
باش��یم، همان لباس��ی را می خریم که مورد پسند آن گروه باشد. این مسائل، ما را در روابطمان با 
دیگران، به خودمان می شناساندَ. اگر عملکرد نیروهای اجتماعی را درست بشناسیم و تحلیل کنیم، 
به ایجاد حالت ها و محدودیت هایی در روابط اجتماعی نیز تن خواهیم داد که در تکنولوژی نیز اثر 
می  نهد. به عنوان مثال، در فرهنگ های خاصی، زنان از انجام دادن برخی کارها نهی می  شوند و یا 
به آنان توصیه می شود که برخی از وظایف خود را از راه های خاصی انجام دهند. به طور مثال اگر 
ملکه انگلستان بخواهد با مردم عادی صحبت کند، مراسمات و الزامات ویژه ای باید صورت گیرد. 
در برخی از فرهنگ ها، بسیار مشکل است که کارگران غیر ماهر، با کارفرما و رئیس خود دیدار 
کنند. این محدودیت ها، ناشی از عملکرد نیروهای اجتماعی است و گاهی در جنبه های اقتصادی 
زندگی مردم نیز مؤثر است؛ به طور مثال مصرف برخی کالاها را گریزناپذیر و یا مطلوب می  سازد 

و یا در فرآیند تولید کالاها و دیگر فعالیت های اقتصادی، تأثیر می  گذارد. 
انگیزه ه��ای روانی نیز همانند انگیزه های اجتماعی، بر ترجیح��ات1 و انتخاب های افراد اثر 
می گذارد. اگر شخصی عزت نفس خود را از دست بدهد، پیوسته نگران وضعیت خود در گروه 
و همچنین نگران کالاهایی اس��ت که خریده اس��ت و در نتیجه، مشکلاتی در خودشناسی پیدا 
می کند و مصرف کالاها برای او مطلوبیت کم تری فراهم خواهد کرد و لذا او را کم تر از حدی 

که انتظار می رفت، خوش حال خواهد کرد. 
حالت ذهنی افراد نیز عاملی است که بر تکنولوژیِ مؤثر در فرآیند تولید، بسیار اثر می  نهد. ایجاد 
تغییر در تکنولوژی ای که قبلًا اس��تفاده می شده، بسیار مشکل است و استفاده از تکنولوژی های 
جدید، ممکن اس��ت با ترس همراه باش��د. راه های جدید ارتباطاتی، برخی از کارفرمایان را بین 
س��طوح مختل��ف برنامه ریزی، نگران و گاه��ی بی میل می کند. به هر ح��ال، در این جا راه های 
ارتباطاتی مردم به عنوان یک تکنیک تولید، بسیار مهم در نظر گرفته شده است. در واقع، ارتباطات 
که وابس��ته به روان انسان ها اس��ت، و همچنین وضعیت هر انسان و جایگاه او در اجتماع، نوع 
ترجیهات و تصمیم گیری های او را مش��خص می کند و گاهی به گونه ای اس��ت که اگر در نظر 

گرفته نشود، توجیه و توضیح رفتارهای انسانی را بسیار مشکل خواهد کرد. 
یکي از مسائل مهم در این قسمت از بحث، بررسی قلمرو رابطه نوع چهارم )مذهبی، معنوی( 
است که این رابطه در مدل کیزِِر مد نظر قرار نگرفته است و اهمیت این رابطه به حدی است که 

1. preferences
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بدون آن مدل به طورکامل  ناقص بوده و پیش بینی کننده واقعی تصمیمات اقتصادی انسان نیست. 
در این نوع رابطه، رابطه انس��ان با خالق هس��تی و نسبت آن با سه نوع رابطه دیگر مورد بررسی 
قرار می گیرد. در رابطه نوع چهارم با درون گرایی در می یابیم که مس��ائل علوم اجتماعی، ارتباط 
ریشه ای و تنگاتنگی با مبانی و مفاهیم اساسی جهان بینی ها و ایدئولوژی ها دارند. البته دانشمندان 
علوم اجتماعی، بسیار سعی کرده اند که مسائل این علوم را به عنوان »علوم اجتماعی)انسانی(«، مجزا 
از مبانیِ فلسفیِ جهان بینی ها و ایدئولوژی ها مطرح کنند؛ ولی بر خلاف نظر این دانشمندان، در 
گذشته به تدریج به این واقعیت پی برده شد که جهان بینی، اعتقادات و هر مفهومی که جامعه و یا 
تک تک افراد بدان اعتقاد دارند، نقش بسزایی در مسائل علوم اجتماعی دارند. بنابراین، این مفاهیم 
مبنایی، از مشخصه های هر نظام1 و جامعه انسانی است، که در بررسی یک نظام اقتصادی نیز نباید 
نادیده گرفته شود. پس مسائل درونیِ علم اقتصاد را نیز نمی توان از این مشخصه جدا پنداشت و به 
صورت مجزا بررسی کرد؛ به ویژه این که گاهی تأثیر این مبانی و مفاهیم در مسائل اقتصادی، بیش تر 

از تأثیر مکانیسم های اقتصادی و قضایای علم اقتصاد و روابط علی و معلولی اقتصادی است.
با پژوهش و تحقیق در مس��ائل اقتصادی، خواهیم دید که خیلی از بحث های اقتصادی، مبتنی 
بر تحلیل های اعتقادی یا به اصطلاح، مبتنی بر مجموعه ای از پیش  فرض های اعتقادی است. برای 
مثال وقتی انسان را از نگاه اقتصادی تعریف می کنند، انسان را دارای مفهوم مشخصی از سود، زیان 
و مس��ائل دیگر فرض می کنند و س��پس تحقیقات اقتصادیِ فراوانی را بر اساس این پیش فرض ها 
پی ریزی می کنند؛ حال آنکه این پیش فرض ها، صرفاً مربوط به باور خاصی اس��ت که یک مکتب، 
درباره انسان عرضه کرده است و اساساً پیدایش مکاتب، ناشی از رابطه انسان با خالق خویش است. 
در اقتصادهای »چپ گرا« یا سوسیالیستی، این مسئله روشن تر است و رابطه مسائل اقتصادی را 

1. باید اشاره شود که: نظام، در پرتوی عوامل زیر شکل می گیرد:
عناصر: اجزایی از نظام که قابل تقسیم نیستند و یا علاقه ای به تقسیم آنها وجود ندارد؛

ارتباط: سبب می شود اجزا مستقل از هم نباشند و گاه یک جزء نتیجه رفتار جزء دیگر باشد و در جزء سوم اثر گذارد؛
نظم: مشخص شدن مکان هر یک از عناصر و امکانات تأثیر آن؛

هدف: اجزای نظام، در جهت نیل به هدفی دارای حرکت منظم، هستند؛
نظام باتوجه به اعتبارات مختلف، به گونه های متفاوت تقسیم می شود مانند تقسیم به لحاظ اجزا. اجزا می تواند اشیای خارجی 
یا رفتار انس��ان ها باش��د؛ در صورت اول ممکن اس��ت چنین مجموعه ای بدون دخالت انسان در طبیعت یافت نشود. از این 
جهت، س��ه نوع نظام، قابل شناسایی اس��ت: نظامهای رفتاری )مجموعه ای از رفتارهای ارادی انسان است که براساس مبانی 
فلسفی و مکتبی معین در راه نیل به اهدف مشخص هماهنگی کامل دارد.(؛ نظام های تکوینی غیر رفتاری مانند دستگاه گوارش 

انسان؛ نظام مصنوعی غیر رفتار مانند نظام موجود در اتومبیل.
درباره اقتصاد تعاریف گوناگونی ارائه شده است. در یکی از مناسب ترین تعاریف، می خوانیم: اقتصاد، شناخت رفتار خاص انسان 
است که با خواستن، ارزشیابی و انتخاب در زمینه تولید، توزیع و مصرف توأم باشد و بیش ترین موفقیت را برای او حاصل کند. 
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با مسائل فلس��فی، خیلی صریح مطرح کرده اند. گرچه به شکلی که آنان مطرح کرده اند، مورد انتقاد 
دیدگاه های اسلامی است؛ ولی اصل وجود رابطه، درست است و در تمام انواع مکاتب اقتصادی، این 
نوع رابطه کم و بیش دیده می شود. حتی یک جهان بینی غیر الهی نیز چنین آثار در روابط اقتصادی دارد. 
اگر انسان اعتقادی به خدا نداشته باشد و معتقد باشد که آنچه هست، فقط خود او است و این دنیا و همه 
وجودش را مسائل مادی و مادی گرایی پر کرده باشد، رویکردش به فعالیت های اقتصادی نیز به گونه ای 
دیگر خواهد بود و این اعتقادات، در تمام تصمیمات وی اثر می گذارد و اگر همین انسان، زمانی معتقد 
به خدا و توحید و مسئولیت در برابر خالق و خلق شود، قهراً برنامه زندگی  اش عوض خواهد شد و 
تأثیر این اعتقادات در فعالیت های اقتصادی و کیفیت تصمیمات اقتصادی وی، بسیار آشکار خواهد بود. 
بنابراین، نمی توان مسائل اقتصادی را از مبانی فلسفی جدا پنداشت و در مسائل اقتصادی و 
حتی مکانیسم های اقتصادی، نقشی برای اعتقادات قائل نشد. تمام مسائل اقتصادی، تحت تأثیر 
مفاهیم مبنایی اعتقادات و ایدئولوژی ها قرار دارند. به عبارت دیگر، نمایش روابط اقتصادی بدون 
توجه به مبانی فلس��فی و اعتقادی انسان ها و با قرار دادن پیش فرضی خاص درباره ایدئولوژی، 
حالت خاصی را از تئوری کلی ما ایجاد می  کند و همان طور که بیان شد، برای نزدیک تر شدن به 
جهان واقعی، باید از تئوری های بسیار ساده دور شده، به سمت »همه جانبه نگری« حرکت کنیم. 
در واقع، هر تئوری ای که این مبانی را در نظر بگیرد، نس��بت به تئوری های دیگر که س��اده تر به 
مسئله می نگرند، در مرحله علمیِ بالاتری قرار دارد و نتایج قابل قبول تری به دست خواهد داد. 
پس هر اقتصادی، نیاز به ش��اخص های مبنایی و فلس��فی دارد و متکی بر مبانی فلسفی است. 
حتی اقتصادهایی که سعی می کنند خودشان را مجزا از ایدئولوژی ها مطرح کنند، )اقتصادهای نظام 
سرمایه داری(، آنها نیز بر یک سلسله مفاهیم مبنایی، استوارند که به عنوان »پیش فرض های مسلم«، 
پذیرفته شده است. همه آنچه اندیشه سرمایه داری درباره آزادی ها و حقوق طبیعی مطرح می کند، 
در حقیقت مربوط به مقولات جهان بینی و انسان شناسی است. مفاهیم مبنایی حتی در تحقیق های 
اقتصادی که سعی می شود به صورت هندسه اقتصاد و علم اقتصاد و مجزا از مبانی فلسفی مطرح 
شود، نیز مستتر است. البته این سخن بدان معنا نیست که تحقیق های علمی ای که آنان در حوزه اقتصاد 
مطرح می کنند، تحقیق علمی شمرده نمی شود. خود آن تحقیق، علمی است؛ ولی متکی بر مفاهیم 
مبنایی و پیش فرض های فلسفی و جهان بینی های ویژه ای است که همگی در عملکرد و صحت و 
سقم آن نظریه علمی مؤثرند. از این رو است که این مفاهیم مبنایی، از مشخصه های هر نظام اقتصادی 
شمرده می  شوند و در بررسی یک نظام اقتصادی، نباید آنها را نادیده گرفت و حتی مسائل درونیِ 
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علم اقتصاد نیز نباید مجزا از این مشخصه ها دیده شود؛ به خصوص وقتی می بینیم تأثیر این مفاهیم 
و اعتقادات و جهان بینی  ها در مسائل اقتصادی، گاهی خیلی بیش تر از تأثیر مکانیسم های اقتصادی و 

قضایای علم اقتصاد و روابط علت و معلولی میان عناصر اقتصادی است. 
بنابراین، همان طور که گذشت، ما در این مقاله به دنبال نیروهایی هستیم که در واقع، باعث 
ایجاد تصمیم گیری های انس��ان می شوند و باید نسبت هر کدام از روابط چهارگانه پیش گفته با 
دیگری، ش��ناخته شود و آثار هر یک را بر تصمیم  گیری های انسان � به خصوص بر تصمیمات 
اقتصادی وی �، بررسی شود؛ زیرا شناخت تصمیم گیری های انسان، در گرو بررسی دقیق روابط 
انس��انی است. با توجه به آنچه گذشت، به این نتیجه می رسیم که رابطه نوع چهارم، به گونه ای 
تمام دیگر روابط انسان را تحت شعاع خود قرار می دهد؛ یعنی در واقع، در هر یک از سه رابطه 
دیگر نیز نقشی ایفا می کند. در مقاله حاضر، این رابطه را با کمک شکل یک نشان می دهیم تا اثر 

آن بر دیگر روابط، به خوبی نشان داده شود:

شکل شماره 1

پس نسبت میان رابطه نوع چهارم با دیگر روابط، »عموم و خصوص من  وجه« است و در واقع 
این دو حوزه، دو قلمرو کاملًا جدا و بی ارتباط نیس��تند، به گونه اي که بتوان نقش هر کدام را در 
زندگی انسان ها جداگانه طرح ریزي و بررسی کرد. رسیدن به شناخت واقعی و دقیق از همه ابعاد 
انسان، در گرو بهره  مندي از بینش درست، و برخورداري از انسان شناسی دقیق است و رسیدن به 
این هدف بدون توجه به نوع رفتار و پندار انس��ان، ممکن نیست؛ زیرا با شناخت دقیق از انسان 
خواهیم فهمید که این دو حوزه از روابط، دو روي یک سکه اند و بین آنها رابطه  تکویني برقرار 
است. بنابراین، ما در قسمت های بعد و در معرفی هر کدام از مفاهیم سه گانه »جهان اقتصادی«، 

»جهان اجتماعی« و »جهان روانی«، اثر این عامل را نیز در نظر گرفته، بررسی خواهیم کرد.
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2-2. بدن فيزیكی انسان

افزون بر آنچه گذشت، از بدن فیزیکی انسان نیز نباید غافل شد؛ زیرا بسیار مهم است و می تواند 
بخش مهمی از محیط باش��د و می دانیم که محیط در تصمیم گیری های انسان نقشی اساسی را 
ایفا می کند. اما در علوم اجتماعی، این محیط، »داده شده1« در نظر گرفته می شود. در واقع، رشد 
و گسترش علوم پزشکی و محیطی، اهمیت روابط بین انسان ها و شرایط فیزیکی و شیمیایی آنها 
را نشان می دهد. محیط فیزیکی و شیمیاییِ اطراف نیز � که علوم اجتماعی، آنها را »داده شده« در 

نظر گرفته اند �، از دو طریق در رفتار انسان ها اثر می گذارند:
1. از طری��ق امیال2 و ترجیهات مردم: به طور مثال هنگامی که هوا س��رد می ش��ود، مردم به 

لباس های گرم، نیاز پیدا می  کنند و در هنگام بیماری، نیازمند داروهای شیمیایی می شوند.
2. از طری��ق تکنول��وژی: چراک��ه در تابع تولید اثر می گ��ذارد و تابع رابطه بی��ن نهاده ها و 
محصولات را تعریف می کند. ضریب تابع تولید که همان رابطه نهاده و محصول را بیان می کند، 
در فرآیند های فیزیکی و ش��یمیایی قابل کنترل اس��ت. در علم اقتصاد، بین فرآیند های فیزیکی و 

شیمیایی، رابطه ای تحلیل شده و به مدل در آمده است.
برای بدس��ت آوردن مدل مفهومی در تصمیمات اقتصادی انس��ان، در این قسمت ما به بیان 

توضیحاتی تکمیلی در حوزه های رفتاری انسان خواهیم پرداخت. 

3. حوزه های رفتار اقتصادی انسان، بستر مطالعات بين رشته اي
3-1. جهان اقتصادی3 

اقتصاددان��ان برای جدا کردن عملکرد نیروی اقتص��ادی از دیگر نیروها، یک جهان اقتصادی را 
طراحی کرده اند که شامل دو نوع ذات است: انسان و منابع طبیعی. 

کیزِِر در بیان خود، این جهان را اینگونه توصیف می کند: »اگر انس��ان ها از وجود یک منبع 
طبیعی آگاه ش��وند، نیرویی آنها را به سمت تخمین ظرفیت رضایتمندی تولید شده توسط این 
منبع می کشاند. مشکل بزرگ در همه جا »کمیابی4« است؛ کمیابی یعنی نسبت نیازهای انسانی، 
با منابع طبیعی ای که می تواند به این نیازها پاسخ گوید. هیچ نیروی دیگری در کار نیست و همه 
انرژی انسان، برای رسیدن به حداکثر مطلوبیت از طریق فرآیندهای تولید و مصرف، به کار گرفته 
1. taken
2. desires
3. The economic world
4. scarcity
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می شود. پس اصل اساسی در جهان اقتصادی، عبارت از این است  که: انسان ها همواره با پدیده 
کمیابی مواجه هستند و یک نیرو نیز همواره آنها را به این سمت حرکت می دهد که مطلوبیتِ 

حاصله از مصرف کالاها را به حداکثر برسانند.
افزون بر این اصل اساسی، که اصل نخست در این بحث است، برای مجزا کردن عملکرد این 
نیرو از دیگر نیروها، تعدادی فرض جانبی نیز به کار گرفته می شود. به طور مثال بسیاری از اقتصاددانان 
فرض می کنند که: »انسان ها مش��کلات روانیِ حل شده ای دارند، خودشان را می شناسند و خود را 
همان گونه که هس��تند، پذیرفته اند. آنها از مصرف کالاهای انتخابیِ خود، لذت می برند و…«. این 
پیش فرض، واقعیت ندارد و صرفاً احساسی است که در فرآیند تصمیم سازیِ اقتصادی، نقش ایفا 
می کند و بنا به فرض، همه افراد احساسات دیگری مانند »تردید دائمی درباره درجه تمایل به یک 
انتخاب خاص« را بدون هیچ تلاش��ی، مهار کرده اند. در واقع، انسان ها با عقلانیت کامل، اطلاعاتی 
درب��اره محیط خود و به وی��ژه درباره ظرفیت تولید رضایتمندی در انواع مختلفی از منابع طبیعی، 

به دست می آورند. پس اصل دوم، اصل عقلانیت کامل در فعالان اقتصادی می باشد. 
اصل س��وم به ما می گوید: روابط اجتماعی وجود ندارد. همه روابط در جهان اقتصادی، از 
یک طبیعت اقتصادی ناشی می شود. روابط اجتماعی هنگامی پدیدار می شود که مردم یکدیگر 
را در غالب یک گروه بشناسند؛ مانند گروه بشری که روابط اجتماعی را ایجاد می کند. اعضای 
یک گروه با همدیگر اتحاد پیدا می کنند؛ در حالی که اعضای گروه های مختلف، رقیب یکدیگر 
می شوند. انگیزه های اجتماعی در درون ما، همه ما را بر آن می دارد که وضعیت خود را در درون 
یک گروه، � چه در رتبه اجتماعی و چه در سلسله مراتب آن � به بیش ترین سطح ممکن ارتقا 
دهیم و همچنین، وضعیت گروه خود را در مقایسه با گروه های رقیب نیز هر چه بیش تر، بهبود 
ببخشیم. در واقع، فرآیندهای اجتماعی نوعاً توسط رتبه بندی و تعیین گروه، سامان می یابند. این ها 
از تصور وضعیت و همچنین از تش��کیل مجموعه قوانینی ایجاد می شود که فرهنگ را تشکیل 
می دهد و بین همه گروه های رقیب رایج اس��ت. اقتصاددانان ارتدکس1 این حقایق اجتماعی را 
خلاصه می  کنند و بر »روابط مبادله ای2« که کاملًا اختیاری است، تمرکز می  کنند. هنگامی به آن 

پایان می دهند که بخشی از این روابط، بسیار هزینه بر باشد. 
اصل چهارم به ما می گوید که قواعد منطق کلاسیک بدون هیچ مشکلی، اجرا می شوند! این، 
همان اصل »این همانی« در فلسفه است. یعنی در نگاه اول، این اصل منطقی و بدیهی است؛ اما 

1. Orthodox
2. Exchange relationships
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هنگامی که ما مجموعه اصول را در نظر می گیریم که مبنای منطق کلاسیک هستند، برخی مسائل 
فهمیده می شود. برای مثال، اصل اول که قانون هویت است، به ما می گوید: »a=a« و تا هنگامی 
که این قانون را در عالم واقع اجرا نکرده ایم، بینش ما می گوید که درس��ت، همین اس��ت. اما به 
محض این که آن را در پدیده های جهان واقعی اجرا کردیم، باید تصدیق کنیم که اگر موضوعی 
به نام a می تواند باشد، به هر حال هیچ موضوع دیگری نمی تواند کاملًا مشابه آن باشد و همچنین 
نمی تواند a نامیده ش��ود. به عنوان مثال، اگر ما یک س��بد سیب را در نظر بگیریم و همه آن را با 
عبارت »a« توصیف نماییم، سپس فرض می کنیم که سیب ها یکسان هستند)گرچه هرگز چنین 
اتفاق��ی نمی افتد(. حال اگر تحلیلم��ان را با توجه به عملکرد بازار در طول یک دوره بلند مدت 
انجام دهیم، س��یب ها در حال حاضر ممکن اس��ت بسیار متفاوت با بیست سال گذشته یا آینده 
باش��ند. هنگامی که ما می خواهیم نمودار تورم را محاس��به کنیم، قیمت کالاها را با هنگام خرید 
می  س��نجیم � به طور مثال ده، بیس��ت و یا صد سال قبل؛ حال آنکه سبد کالاها در طول زمان، به 
شدت تغییر می کنند. تازه ما یکسان بودن کالاهای درون سبد کالا را در موردی فرض کرده ایم 

که کاملًا غیر واقعی است. 
ای��ن چهار اص��ل، موانعی را برای منطق اقتصادی ایجاد می کنن��د. در بخش بعد، اصولی را 

بررسی می کنیم که جهان اجتماعی را می سازند. )کیزِِر، 2007(1
3-2. جهان اجتماعی2

تعری��ف کردن جهانی که تنها یک جنبه از رفتار انس��ان را بررس��ی کند، رویکردی اس��ت که 
جایگاهش در جامعه شناس��ی، کم تر از اقتصاد اس��ت. البته همه تحلیل هایی که تا کنون بس��ط 
یافته اند، بر مبنای رویکرد و منظری خاص ش��کل گرفته  ان��د و می دانیم که یک منظر، هیچ گاه 
تمام جنبه های یک پدیده را منعکس نمی کند. )پوپر 2002(3 اما از یک جهت، همه تئوری های 
اجتماعی یک ش��خصیت اجتماعی را در نظر می گیرند. خوش بختانه تعدادی از جامعه شناسان 
مشهور، به طور صریح درباره جنبه های اجتماعی رفتار انسان صحبت کرده اند. )پارسونز، 1978(4 
اخیراً نیز هم هُمانس5 با ترکیب گروه های کوچک نش��ان داد که اعضا در ش��رایط مختلف، چه 
کارهایی انجام می دهند. برای اینکه این تحلیل، مکملی برای منطق اقتصادی باشد، تحلیل خود 

1. Piet Keizer, March 2007.
2. The social world
3. Karl Popper, 2002
4. Talcott Parsons, 1978.
5. homans
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را که منطق اجتماعی نمایش می دهد، با ساختاری شکل می دهیم که با ساختار اقتصادی، کاملًا 
قابل مقایسه باشد. )کیزِِر، 2005(1
3-2-1. اصول حاکم بر جهان اجتماعی

جهان اجتماعی نیز با چند اصل توصیف خواهد شد: اصل نخست، این بیان هستی شناسانه است که 
می  گوید: انسان، موجودی اجتماعی است؛ یعنی روابط بین مردم، جزء ویژگی اجتماعی آنها است. 
واژه »اجتماع« به این معنا است که انسان ها خود را به عنوان یک عضو از طایفه انسانی بداند، و این، 
مستلزم پذیرش حقوق و وظایفی در قبال همدیگر است. یک دلالت منطقیِ »اجتماعی بودن«، این 
است که افراد تمایل دارند با یکدیگر تشکیل گروه دهند. اگر تعدادی از افراد دارای فرهنگ و منافع 
مشترکی باشند، به لحاظ لغوی، »یک گروه« خوانده می شوند. البته فرهنگ هر گروه نیز به مفاهیم و 
دیدگاه های جهانی آن گروه بر می گردد و شامل مجموعه ای باورها، ارزش ها، هنجارها، آداب و رسوم 

و… است. یک گروه اجتماعی با یک ساختار اجتماعی خاص توصیف می شود.
با مطالبی که مطرح شد، تصویری کلی از جهان اجتماعی به دست می  آید که اصل مهم در 
آن، اجتماعی بودن انسان ها است. این اصل، کلیت رفتار مردم را توصیف می کند و این تصویر، 
وضعیت اجتماع را نش��ان می دهد. حال می خواهیم بر مبنای درون گرایی، بیان کنیم که مردم با 
میل به ارتقای حداکثریِ موقعیت اجتماعی خویش، تحریک می شوند و رفتار آنها شکل می گیرد. 
اعضای هر گروهی، این حرکت را با نشان دادن وفاداریِ بیش تر به آن گروه انجام می دهند. یعنی 
ش��خص با حمایت از گروه خود و تلاش بس��یار زیاد و با رعایت ارزش ها2 و هنجارها3 برای 
بهبود وضعیت گروه خود در اجتماع، می خواهد وضعیت خود در گروه را نیز ماکزیمم کند. در 
واقع عملکرد اجتماعی، نشان دهنده شأن اجتماعی است و شأن اجتماعی نیز نشان دهنده موقعیت 
گروه در رتبه بندی اجتماعی است. بنابراین، شأن اجتماعی افراد، کاملًا وابسته به وضعیت گروه 
آنان است و شأن اجتماعی گروه نیز با اعمال مختلف این افراد، به حداکثر می  رسد. اعمالی که 
افراد می توانند انجام دهند، اعمالی است که برتری گروه آنان را در مقایسه با سایر گروه ها نشان 
دهد. ش��رایط لازم برای نشان دادن این برتری، تبعیت کامل از فرهنگ درونی گروه است. پس 
دومین اصل جهان اجتماعی، به این صورت بیان می شود که فرد می خواهد شأن اجتماعی خود 

را به بالاترین حد برساند، و البته مقید به فرهنگ گروهی خویش است. 

1. Piet Keizer, 2005.
2. values
3. norms
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حال اگر بخواهیم نیروی اجتماعی را از دیگر نیروها جدا کنیم، باید فرض کنیم که هیچ گونه 
کمیابی ای در جهان وجود ندارد. یعنی هر کس مالک میزانی از منابع طبیعی اس��ت که می تواند 
تمام نیازهای او را پاس��خ گوید. این اصل، اصل اقناع کامل نیازها اس��ت؛ البته با در نظر گرفتن 

این که همه مشکلات اقتصادی حل شده باشد. 
ناگفته نماندَ که در اینجا یک قید اجتماعی نیز وجود دارد: حتی اگر ما تقریباً تمام منابع آماده را 
برای رسیدن به وضعیت بهتر اجتماعی خرج کنیم، ممکن است شکست بخوریم؛زیرا ممکن است 
رقبای ما در این جنبه، از ما با هوش تر باشند. چشم پوشی از مسائل روانی نیز به عنوان یک اصل دیگر 
نیاز است. بنابراین، ما فرض می کنیم که انسان ها در جهان اجتماعی عاقل هستند. اطلاعات مفید و 

تحقیقات عمیقی درباره فرهنگ های مختلف و تکنیک های ایجاد وضعیت اجتماعی وجود دارد. 
آخرین اصل، فرض اجرای منطق کلاس��یک است. این اصل کاملًا موازی با جهان اقتصادی 
اس��ت. دو جهان به لحاظ هستی شناس��ی، با هم متفاوت هستند. به نظر می رسد که انسان ها، یا 
عمل کنندگان اقتصادی باشند یا عمل کنندگان اجتماعی؛ اما همه در جنبه های عقلانیت و منطقی 
این دو جهان، توافق دارند. در بخش بعد نیز اگر امکان داشته باشد، به ساخت یک جهان روانی 

می پردازیم که در واقع جهان ذهن است.
3-3. جهان روانی)ذهنی(1 

س��اختار جهان روانی، کاملًا شبیه به س��اختار جهان اجتماعی و اقتصادی است. هنگامی که ما 
ذهن انسان را بررسی و تحلیل می کنیم، نمی توانیم انسان را بیش از یک »فرد«2 در نظر بگیریم. 
)اس��تیونس، 1996(3 فرد، یعنی واحدی که تقسیم پذیر نیست. اما تحلیل به طور کلی، به معنای 
تمای��ز بین اجزای مختلف یک کل اس��ت. هر کدام از این اج��زا و بخش ها می توانند اهداف و 
محرک هایی برای خود داش��ته باشند. ما فرض می کنیم که فردی »چند شخصیتی« وجود داشته 
باشد؛ یعنی در یک شخصیت اصلی و در چند شخصیت دیگر، زندگی کند که این شخصیت ها 
را »زیر شخصیت4« می  نامیم. حال این زیر شخصیت ها، از چه جنبه هایی از یکدیگر متفاوت اند؟ 
ما باید بدانیم که جهان روانی توسط جهان اقتصادی و اجتماعی احاطه شده است؛ یعنی جایی 
که فرض شده بود همه مشکلات حل شده و شخص برای انتخاب ترجیهات خود، کاملًا آزاد 
اس��ت و این انتخاب بدون در نظر گرفتن محدودیت های اجتماعی و اقتصادی، در نظر گرفته 

1. The psychical world
2. individual
3. Richard Stevens(1996) 
4. sub-selves
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می شود. در اینجا ما بین شخصیت های مختلف یک فرد، در مبنای سلیقه های متفاوت او تمایز 
قائل می ش��ویم. یک انسان که مشکل کمیابی اقتصادی او حل شده و مسئله موقعیت اجتماعی 
او نیز حل ش��ده اس��ت، از جنبه های مختلف زندگی خود لذت می  برد. چون در این مورد زیر 
ش��خصیتی وجود دارد و هر کدام شخص را برای پاسخ به یک نیاز حرکت می دهند. در برآیند 

همه این نیروها، شخص به سمت ویژه ای در مدت زمانی محدود، حرکت می کند. 
حال می خواهیم بین »I« هر فرد و »خود1« او تفاوت قائل شویم. خود شخص شامل تعدادی زیر 
شخصیت های مستقل است، و I مرکز تصمیم سازی است و نوعی بلند همتی را با توجه به خود، 
تنظیم می کند. این آرزو در فرد می تواند روح و یا »خودِ حقیقی2« فرد نامیده شود. اگر شخص در 
ظاهر قادر به دس��ت یابی به این آرزو باشد، احترام به خود)عزت نفس3( را به بالاترین حد رسانده 
است. در جهان روانی � که از جهان اقتصادی و اجتماعی مجزا شده است، I هیچ مشکل اقتصادی و 
اجتماعی ندارد. بنابراین، او تنها باید نیروها را در جهتی کنترل کند که مطلوبیت روانی فرد، بالا رود. 
هنگامی که ما جهان روانی را با جهان اقتصادی و اجتماعی ترکیب کردیم، »کاستن از کمیابی« و »بالا 

بردن موقعیت اجتماعی«، داده های مهمی در تابع تولید عزت نفس خواهند شد.
م��ا بیان کردیم که یک تنش ثابتی بین آرزوه��ای I و هویت خودمان وجود دارد. به عبارت 
 I دیگر، طبیعت مش��کل روانی، تنش بین خواس��ته و هویت حقیقی خود در نگاه کارشناس��ی
است. فرض کنید که دو زیر شخصیتی وجود داشته باشد: زیر شخصیت اول، نیرویی است که 
به ما می گوید: »طبق استاندارد A زندگی کن« و زیر شخصیت دوم، نیرویی است که می گوید: 
»طبق استاندارد B زندگی کن«. برخی اوقات I بر طبق سلیقه شخصیت اول تصمیم می گیرد؛ اما 
شخصیت دوم ناراضی است و این باعث می شود که I ناکام و ناخوش باشد و همین طور اگر I بر 
طبق سلیقه شخصیت دوم تصمیم بگیرد، شخصیت اول ناراضی است و این نیز موجب ناخوشی 
در I می شود. در نتیجه، شأن و احترام این »خود شخصیتی«)که ترکیبی از خود 1 و خود 2 است(، 
نزد I پایین می آید. در این جهان روانی، I سعی می کند زیر شخصیت های متفاوت را به گونه ای 
با هم ترکیب کند که فاصله بین هویت مطلوب و هویت حقیقی، به کم ترین مقدار برسد. در این 
صورت، ش��أن یا احترام به خود، در دید I، به بالاترین حد، افزایش می  یابد و به عبارت دیگر، 
ش��خص احترام به خود)عزت نفس( را ماکزیمم می کند. عدم ترکیب بین زیر ش��خصیت های 

1. self
2. true self
3. self-respect
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متفاوت و همچنین بین I و زیر شخصیت ها باعث ایجاد »ضد مطلوبیت«1 می شود و یک ترکیب 
کامل بین آنها باعث ایجاد »عزت نفس ماکزیمم شده« می شود. 

س��ؤال آخری که در اینجا باید پاسخ داده ش��ود، این است که آیا I قدرتی دارد که بتواند بر 
نیروهای زیر ش��خصیت ها کنترل داشته باش��د؟ ما فرض می کنیم که این قدرت را دارد و آن را 
»اراده«2 می نامی��م. اگر I این نیرو ضعیف اس��ت، می تواند با دادنِ اج��ازه تمرین به ذهن، آن را 
افزایش دهد. بنابراین، یک نیروی ذهنی در مقابل زیر ش��خصیت ها مقابله می کند. حالا تصویر 
ما از جهان روانی کامل ش��ده اس��ت: I عزت نفس را با قید قدرت اراده خود، به بالاترین حد 

می  رساند.
ما در این بخش، جهان روانی ای را ساختیم که شامل چند شخصیت یا خود و یک I بود که 
تلاش می کرد تفاوت بین ش��خصیت های متفاوتی را که سازنده یک شخص ترکیبی اند، مینیمم 
کند و به صورتی که توجه و احترام I نسبت به شخصیت ها ماکزیمم باشد. این انگیزه روانی، I را 
برای انجام این کار تحریک می کرد. این بیان هستی شناسانه، اصل اساسی است که »جهان نوعی« 
را »جهان روانی« می کند. تنش های داخلی، ش��خص را ناخوش��نود می کند و I سعی می کند که 
این تنش را با استفاده از قدرت اراده حل کند. اگر I بتواند این مشکل روان را به طور کامل حل 
کند، ش��خص دارای یک شخصیت و هویت واحد و یکپارچه خواهد داشت. در واقع، شخص 
در این حالت، کاملًا می داند که چه کس��ی اس��ت و چه چیزی می خواهد و به راحتی به دنبال 
اطلاعاتی می گردد که بتواند اهداف و خواس��ته های او را به گونه ای که مطلوبیت او را ماکزیمم 
کند، به دس��ت آورد. این فرد، کاملًا عاقل اس��ت؛ همان طور که در جهان اقتصادی و اجتماعی 
فرض کرده بودیم. احساسات، تنها نقشی را در تعیین خودِ حقیقی ایفا می کنند؛ اما همه ابزارها 

برای یافتن خود حقیقی، کاملًا عاقلانه انتخاب می شود. 
اگر ما جهان روانی را با جهان اقتصادی و اجتماعی یکپارچه کنیم، نیروهای اجتماعی و روانی، 
نزاعی احساسی را بین شخصیت های مختلف به راه می اندازد. بنابراین، تنها برخی از شخصیت ها 

حمایت می شوند؛ چون سلیقه های آنها با ملزومات اجتماعی و اقتصادی متناسب است. 
حال ما این س��ه جهان را در یک ط��رح، خلاصه می  کنیم و برخی از فرضیه های قابل طرح 

برای یک پارچگی این جهان ها را به بحث خواهیم نهاد. )کیزِِر، 2007(3

1. disutility
2. will  ـpower
3. Piet Keizer, March 2007.
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4. رابطه بين سه جهانِ اجتماعی ـ اقتصادی ـ روانی 
برای اینکه بتوانیم رابطه بین1 جهان های مختلف را بررسی کنیم، نخست باید از روابط اساسی در 
سه جهان مجزا شده، تصویری ارائه کنیم و سپس بکوشیم که این تصاویر را با هم مرتبط کنیم. 

در واقع در این قسمت به بررسی ویژگی های روابط ذکر شده در بخش قبل می پردازیم.
4-1. الگوی تلفيقي جهان اقتصادی)رابطه ی انسان با طبيعت(

جهان اقتصادی، با کمیابی و عقلانیت افراد توصیف می شود؛ افرادی که می خواهند کمبود خود 
را از منابع طبیعی، تا جایی که ممکن است، کاهش دهند. کمیابی، عبارت است از: نسبت میان 
نیازها با منابعی که پاسخی به نیازها هستند. چون اقتصاددانان اصطلاح ترجیهات را به جای نیازها 
اس��تفاده می کنند، ما نیز از این پس، همین اصطلاح را به کار می بریم. ش��کل شماره دو، فرآیند 

اقتصادی است:

شکل شماره 2

4-2. الگوی تلفيقي جهان اجتماعی)رابطه ی انسان با جامعه(

جه��ان اجتماعی، با تلاش برای موقعیت اجتماعی و عقلانیت افراد جامعه، توصیف می ش��ود؛ 
اف��رادی که موقعیت اجتماعی خود را با محدودی��ت چهارچوب ها، ارزش ها و هنجارهایی که 
توس��ط فرهنگ ایجاد شده اند، هر چه بالاتر می  برند. در هر لحظه از زمان، ساختار اجتماعی ای 
وجود دارد که توس��ط توزیع منابعی که به طور اجتماعی بسیار مهم است، تعیین می شود؛ ولی 
در طول زمان و با تغییر توزیع منابع، این ساختار اجتماعی تغییر می کند. با توجه به ویژگی های 
فرهنگی در طول فرآیند دائمی ارتباط بین مردم، توافق و رضایت عمومی، قابل دسترس است. 

تصویر زیر، فرآیند اجتماعی را توضیح می دهد. )کیزِِر 2005(2
1. interrelationships
2. Keizer, P.(2005)
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شکل شماره 3

4-3. الگوی تلفيقي جهان روانی)رابطه ی انسان با خودش(

جه��ان روان��ی، ب��ا تنش بی��ن I و خود، توصیف می ش��ود. ی��ک خود)ش��خصیت( از پاره ای 
زیر ش��خصیت ها تشکیل شده است. هر زیر ش��خصیت، می خواهد هویت خود را به I دیکته 
کند، اما I با قدرت اراده س��عی می کند که همه زیر س��اخت ها را چنان یکپارچه کند که هویت 
زیر ساخت ها تا جایی که ممکن است، به هویت حقیقی نزدیک باشد. طرح زیر، تحلیلی است 

از نیروهای روانی ای که تنش مورد نظر را ایجاد می کنند: 

شکل شماره 4

تا اینجا ما س��ه فرآیند را به صورت مجزا به تصویر کشیدیم که البته باید فراموش نشود که 
این سه نیرو، تحت تأثیر رابطه انسان با خداوند و یا مبدأ هستی عمل می کنند و این عامل، یکی 
از عوامل مؤثر در تمام آنها است. اما چون تصاویر بالا نشان دهنده نیروهای متفاوتی هستند که به 
صورت هم زمان کار می کنند، ما باید آنها را با هم یکی کنیم و در نهایت، باید اثرِ در نظر داشتن 

رابطه انسان با مبدأ هستی را در دو سطح خُرد و کلان، به این روابط بیافزاییم. 
4-4. مدل تلفيقی در سطح خرد

در اینجا لازم است بدانیم که فرآیند اجتماعی در سطح گروهی و یا اجتماعی � که سطح کلان1 

1. Macro level
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است � ، رخ می  دهد؛ حال آن که فرآیند روانی، در یک فرد اتفاق می افتد، که سطح خُرد1 است. 
فرآیند اقتصادی، در سطح خرد اتفاق می افتد؛ اما به سادگی می تواند در سطح کلان متراکم شود. 

سه نوع ارتباط، عهده دار ادغام این سه فرآیند در سطح خُرد هستند:
1. خود )ش��خصیت( که توس��ط I کنترل می ش��ود و در زمینه فرهنگی که عمل می کند، از 

فرهنگ متأثر می شود. بنابراین، ادراکات افراد از تجربه های روزانه، یک جزء فرهنگی دارد.
2. خود)نفس انسان( نیرویی است که باعث می شود شخص، یک عمل را بر دیگری ترجیح 
ده��د. بنابرای��ن، خود بر ترجیحات تأثیر می گذارد. به علاوه، ش��خصیت، ادراکات فرد از منابع 

حاضر را نیز تحت تأثیر قرار می دهد. 
3. تخصیصِ حاصل از عملکردها، نشان دهنده موقعیت ویژه ای از فرد در توزیع منابع کمیاب 
اس��ت. این موقعیت، موقعیت اجتماعی فرد را متأثر می کند. چون موقعیت اجتماعی، مرزهای 
فرهنگی را که ش��خص در تلاش برای رس��یدن به آن است، تحت تأثیر قرار می دهد و عملکرد 

اقتصادی به طور غیر مستقیم، روی چارچوب فرهنگیِ مرتبط، تأثیر می گذارد.
در نمودار زیر، تصویر این سطح خرد را نمایش می دهیم:

شکل شماره 5

با بیانی کوتاه، تصویری از س��طح خُرد نمایش دادیم. ما می دانیم که هر فرد، در یک فضای 
فرهنگی زندگی می کند. فرهنگ غالب، اثری بر هویت خودِ واقعی2 دارد. در یک گستره وسیع تر، 
فضای فرهنگی یک فرد، بر خود حقیقی3 او نیز تأثیر دارد. این اثر تنها در بلند مدت، معنا می  یابد 
و البته تأثیری کوچک دارد. یک فرد علاوه بر دو شخصیت یا دو »خودی« که دارد، یک I نیز دارد 

1. Micro level
2. actual self
3. true self
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که بر طبق عقلانیت عمل می کند. این جنبه، بخشی از خواسته خودِ واقعی است؛ اما برای نفوذ در 
رفتارها از قدرت اراده استفاده می کند. این نفوذ، بخش عقلایی رفتار یک فرد است. اما I نمی تواند 
به طور کامل، خودِ واقعی را کنترل کند و بنابراین، رفتار واقعی کاملًا متناسب با تصمیمات عقلایی 
نیست. بخشی از رفتار ما که نتیجه نیروهای خود واقعی است، قابل قبول نیست؛ اما هنوز شخص 
را در جهتی خاص حرکت می دهد. عقلانیت کامل، هنگامی دست یافتنی است که I کنترل کامل 
بر خود واقعی داشته باشد. در تصویر ارائه شده، ترجیهات و منابعی مشاهده می  شود که در نتیجه 
تعامل بین I و خود واقعی، حاصل می شوند. این رفتار واقعی، تعیین می کند که چه قدر از منابع 
محدود، به این فرد تخصیص داده شود. این تخصیص، روی موقعیت فرد در توزیع و همچنین 
در ساختار اجتماعی وی، تأثیر می گذارد. این موقعیت نیز مجموعه ای از چارچوب ها، ارزش ها و 
هنجارها را ایجاد می کند که از فضای فرهنگی مشتق شده اند و به ساختار اجتماعی تعلق دارند. 

4-5. مدل تلفيقی در سطح کلان

سطح کلان نیز، دو رابطه زیر می تواند جهان های مختلف را با هم مرتبط سازد:
1. فرهنگ می تواند روی ترجیهات کل1 اشخاص، همانند ادراکات آنها، تأثیر بگذارد و این 

تأثیر با توجه به منابع کمیاب حاضر، صورت می گیرد. 
2. توزیع منابع محدود، روی ساختار اجتماعی تأثیر می گذارد.

شکل شماره 6

در تصویر کلان نش��ان می دهد که فرهنگ، روی ترجیهات و منابع ذکرش��ده افرادی که در 
جامع��ه زندگی می کنند، تأثیر می گذارد. تخصیص منابع محدود، در نتیجه هماهنگی رفتار همه 
اعض��ای جامعه ایجاد می ش��ود. توزیع آنها، که در نتیجه تخصیص منابع ایجاد می ش��ود، روی 
س��اختار اجتماعی تأثیر می گذارد. فرهنگ نیز در نتیجه فرآیند ارتباطات پدید می  آید و به طور 

1. aggregate
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معناداری، از س��اختار اجتماعی تأثیر می پذیرد. بنابراین، در سطح کلان، فرآیندهای ارتباطات و 
همکاری ها قطعاً در توس��عه اجتماعی تأثیر می گذارند. در رویکرد ما و در مقابل رویکرد کلان 
و کل نگر، فرهنگ به طور کامل، ترجیهات و منابع ادراک ش��ده را تعیین نمی کند. در این میان، 
فض��ای احتیاطی هم برای افراد وجود دارد. هر فردی ی��ک فضای درونی دارد؛ یعنی جایی که 
او از اس��تفاده قدرت اراده در یک جهت واحد، آزاد اس��ت. در دوره های بعدی نیز دیگران از 
کارفرماهای اقتصادی و اجتماعی پیروی کنند. در این مسیر، نوآوری در اقتصاد و ظهور فرآیند 

اجتماعی، ممکن است ابزاری برای رشد جامعه به عنوان یک کل باشد. 
6-4. مدل کلی

دو سطح بیان شده؛ یعنی سطح کلان و خُرد، از دو طریق با هم مرتبط می شود:
1. فرآیند تشکیل و یا تغییر فرهنگ، که در سطح کلان اتفاق می افتد. قواعد فرهنگیِ موجود 

در ذهن افراد، دست کم در یک دامنه وسیع ولی در سطح خُرد، اجرا می شود. 
2. انتخاب های افراد در سطح خرد نیز جمع بسته می شود و تخصیص و توزیع منابعِ محدود 

را در سطح کلان، تعیین می کند. 
حال ما یک تصویر جامع از روابط خرد و کلان و روابط درونی آنها داریم. این تصویر، فرآیند های 
تحلیلی را نشان می دهد و نه فرآیند های عملی. این به آن معنا است که آنها زمان زیادی نمی برد؛ این 
تنها طرحی از عوامل تعیین کننده یک رفتار است. در لحظه بعد، همین فرآیند اتفاق می افتد؛ اما نتیجه 
متفاوت خواهد شد. اگر تفاوت بین لحظات بعدی بسیار کم باشد، می توانیم آن را خلاصه کنیم و 
به عنوان یک فرآیند ثابت تعریف نماییم که آن روی تجارب تأثیر می گذارد؛ چراکه مردم به طور ثابت، 
سیاست های آنها را یاد می گیرند و تعدیل می کنند. با ابزار اراده مردم، می توان تصمیماتی گرفت که 
برخی از نیروها را قوی تر کند و در همان حال، نیروهای دیگر را ضعیف تر کند. بنابراین، نیروهای 

به دست آمده ای که افراد را تحریک می کند، یک متغیر مهم است. 
همان طور که دیدیم، در بیش تر سطوح کلی، افراد با سه نیروی اولیه در یک سطح و با یک 
نی��روی چهارمی � که توضیح خواهیم داد �، در س��طح دیگر به حرک��ت در می آیند و تصمیم 
می گیرند. در نمودار زیر، سه نیروی اول را که در یک سطح هستند، به تصویر کشیدیم و سپس 
نیروی چهارم را در تلفیق این نیروها می  افزاییم و تأثیر آن را در کل بررس��ی می کنیم. این کار، 
بدین دلیل اس��ت که سطح س��ه نیروی اول با نیروی چهارم متفاوت است و نمی تواند به طور 

موازی تحلیل شود و از همین رو، در کل، تأثیر آن را در ادامه تحلیل خواهیم کرد:
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شکل شماره 7

همان طور که گفتیم، این سه نیرو نیز تحت تأثیر نیروی چهارم؛ یعنی همان اعتقادات هر فرد، 
قرار دارد که ما در این مقاله، اثر آن را در هر جهان، با فرهنگ نشان دادیم و رفتار های عملی در 
نتیجه عملکرد هم زمان این نیروها ایجاد می شود. حقیقتِ این چهار نیرو در طول زمان، ثابت است 
و به صورت بالقوه رفتار عملی را نیز تحت تأثیر قرار می دهد. در برخی از شرایط، یک یا دو نیرو 
از این میان، ضعیف می شوند و در نتیجه می توانیم از آنها چشم پوشی کنیم)کیزرِِ 2007(1. به هر 
حال، ما به صورت بالقوه چهار نیرو داریم و در برخی از شرایط، ممکن است این نیروها توسعه 
بیابند و آش��کار ش��وند. هنگامی که تلاش می کنیم قوانین همیشگی و جهانی را به شکل قاعده 
در آوریم � که وظیفه ابتدایی علم است � ، باید مطالبی را درباره چهار نیروی اولیه2 شنیده باشیم 

و بدانیم که هر یک از این نیروها، تحت چه شرایطی رشد می کنند.

5. تأثيرات نيروی چهارم)رابطه  انسان با خالق(، مبناي مطالعات بين رشته اي دیني
5-1. تأثير نيروی چهارم در سطح خرد

در بحث از رابطه بین سطح خُرد تلفیقی سه جهانِ مطرح شده، با جهانی که ایدئولوژی و رابطه 
انس��ان با مبدأ هس��تی را در نظر می گیرد، باید ارتباط بین این دو را بررسی کنیم و بگوییم که از 
چه روزنه هایی این رابطه می تواند در سطح خُردِ تلفیقی نفوذ کند. در واقع، می دانیم که برخی از 
قسمت های سطح خرد به صورت واقعی و در جریان اقتصادیِ جهان واقع رخ می دهد و جایی 
برای نفوذ روابط فلسفی و همچنین رابطه با مبدأ هستی ندارد؛ مانند موقعیت در ساختار اجتماعی، 
موقعیت در توزیع، و یا منابع موجود در اقتصاد که ربطی به ایدئولوژی ندارد. البته این ها از رابطه 
انسان با مبدأ هستی، متأثرند اما روزنه نفوذ، ایدئولوژی و رابطه انسان با مبدأ هستی نیست. چنان که 

1. Piet Keizer, March 2007.
2. Primary force
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گفتیم، ارتباط با مبدأ هستی، از طریق چارچوب فرهنگی به طور بسیار وسیع، و همچنین از طریق 
خودِ حقیقی در سطحی دیگر، خود را نشان می دهد. البته در سطح آخر، این ارتباط با مبدأ هستی 
روی ادراکات و ترجیهات افراد تأثیر می گذارد. پس روزنه های نفوذ رابطه س��طح خرد تلفیقی با 

ایدئولوژی و رابطه انسان با مبدأ هستی، مشخص شد و می توان نمودار زیر را برنمود.
5-2. تأثير نيروی چهارم در سطح کلان

در سطح کلان نیز باید در نظر گرفت که این ایدئولوژی و رابطه با مبدأ هستی، از چه روزنه هایی 
می تواند به درون سطح کلان تلفیقی نفوذ کند و خود را نشان دهد. اگر خوب دقت کنیم، می توانیم 
این مطلب را به خوبی دریابیم که در س��طح کلان، بخش بازار و میدان، از بخش های واقعی ای 
هستند که از واقعیت جهان ناشی می شوند و باید آنها را از واقعیت جامعه برداشت کرد و نشان داد 
که در واقع، مباحثی تجربی هستند. قسمت های تخصیص، توزیع و ساختار اجتماعی نیز از بازار 
ناشی می  شوند و همانند سطح خرد نمی توانند روزنه نفوذ ایدئولوژی و رابطه انسان با مبدأ هستی 
باشند. منابع نیز در جهان خارج وجود دارند و ربطی به نیروی چهارم ندارد . البته همان طور که در 
سطح خرد نیز بیان شد، همه این ها از نیروی چهارم یعنی ایدئولوژی و رابطه انسان با مبدأ هستی 
تأثیر می پذیرند؛ اما هیچ کدام نمی تواند روزنه نفوذ آن در سطح کلان باشد. بنابراین، همانند بحث 
پیشین، اولین و  مهم ترین روزنه نفوذ نیروی چهارم، فرهنگِ شخصیت های نهادینه شده است، و 

در سطح بعد، روی ترجیهات افراد تأثیر می گذارد و از این ناحیه، در سطح خرد نفوذ می کند.

نتيجه گيری
در این مقاله، از مبانی تئوریک اقتصاد میان رشته ای)چندرشته ای( سخن گفتیم. اگر بخواهیم این مبانی 
را برای توسعه تحلیل های خاص با ارتباط های درونی استفاده کنیم، سیستم تحلیل های ما بسیار پیچیده 
خواهد شد. راه حل مشکل پیچیدگی، به این صورت است: ما اول یک مشکل عملی را می سازیم و 
آن را تحلیل می کنیم. بعد تصمیم می گیریم که در این مورد خاص، کدام یک از جنبه های اقتصادی، 
اجتماعی و روانی قابل چشم پوشی است. اگر برای مثال هنگام تحلیل بازار سیب، عقلانیت ناکامل افراد 
را فهمیدیم، درمی  یابیم که اشتباهی جدی رخ نداده است. برای مردمی که می خواهند سیب مصرف کنند، 
هیچ کس نگران نیست که برای مثال شاید گلابی برای او بهتر باشد و باید او را در انتخابش راه نمایی 
کرد! اما وقتی بازار هروئین را بررسی می کنیم، داستان متفاوت است. اگر ما از جنبه های اجتماعی آن 
چشم پوشی کنیم و اثرات تغییر آن در رژیم رفاهی را بررسی کنیم، برخی از اثرات آن ممکن است غیر 
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منتظره باشد. نیز هنگامی که بازار بستنی را بررسی می کنیم، احتیاجی نیست که به جنبه های اجتماعی 
آن نیز بپردازیم؛ اما در اینجا حداقل می دانیم که از چه چیزی چشم پوشیده ایم. پس لزومی ندارد که در 
هر تصمیم اقتصادی هر چهار جنبه مورد بررسی قرار گیرد بلکه همانطور که در متن به آن اشاره شد 

وزن های متفاوتی دارد و در برخی از تصمیمات برخی نیروها قابل اغماض هستند.
در نتیج��ه ی این مدل راهبرد پیش��نهادی، این اس��ت که باید چیزهایی را ک��ه واقعاً جدا از 
یکدیگرند، مجزا کنیم. چنین راهبردی، به ساخت جهانی مجزا می  انجامد و جایگزین راهبردی 
می شود که در آن، به طور عمد یک عامل را که کم تر اهمیت داشت، مجزا می  کنند و تنها بر عوامل 
مهم تر تمرکز می شود. بنابراین، ساخت مدل یکپارچه، برای مشاهده و توضیح پدیده های عملی 

و واقعی، ابزاری است که بسیار مناسب تر به نظر می  رسد.
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